
Aufbau einer Liste

Die Grundlage für jedes 
erfolgreiche Internetprojekt:

Aufbau einer Liste

eBiz-Lotse - Spezial
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Der Verkaufsprozess

1. Leads generieren

2. Vertrauen aufbauen

3. Verkaufen
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Typische Webseite

Image-Webseite
Reine 

Unternehmenspräsentation:

Wer bin ich / wer sind wir ….

Meine / Unsere Produkte

Meine / Unsere 

Firmengeschichte
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Typische Webseite  Imagewebseite

Traffic

< 1% Interessenten 

Image-Webseite

Verlust

> 99%
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Direkter Verkauf im Shop

Reine Verkaufsseite:

Auflistung der Produkte

In den Warenkorb

 zur Kasse
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Direkter Verkauf im Shop

Traffic

3 – 5 % Kunden 

Verkaufsseite / Shop

Verlust

> 95%
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Aufbau einer Liste mit Lead-Magneten

10 – 50 %

Spezielle Landingpage

Liste
Traffic

Interessenten 

Verlust

<50%
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Die Basis: Aufbau der eigenen Liste

usw….

Landingpage

Liste von 
Interessenten
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Aufbau der eigenen Liste

Die eigene Liste macht Sie unabhängig von Google & Co.

Liste von 
Interessenten

Zielgruppenbesitz ist das Kapital des 21. Jahrhunderts!
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Bestandteile zum Aufbau einer Liste

Webseite - Landingpage E-Mail-Marketing-System+
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Aussage von Landingpages

• Was nützt mir das?

• Was habe ich davon?

• Was entgeht mir, wenn ich das nicht habe?

• Die ideale Landingpage ist so gut geschrieben, dass der 
Leser gar nicht mehr weiß, wie er bisher ohne dieses 
Produkt auskommen konnte 
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Kreative Newsletter-Anforderung

• Nutzen vermitteln

• guten Grund geben sich einzutragen

• Interessantes „Opt-In-Geschenk“

• Handlungsaufforderung
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Erfolgreiche Landingpage

Einziges Ziel:

✓Generierung von Leads

➢Was diesem Ziel nicht dient 
gehört nicht auf diese Seite!
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Verkauf über E-Mail-Marketing

Höchster ROI (return on investment) aller digitalen Werbeformen
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Bedeutung von E-Mail-Marketing

➢Über 80% des Umsatzes im Online-Versandhandel 
werden über E-Mail-Marketing generiert.
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Vertrauen

Aufbau von Vertrauen
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Erzielung des Umsatzes

1. Kontakt   2 %

2. Kontakt   3 %

3. Kontakt   5 %

5.-12. Kontakt  80 % vom Umsatz
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Werbekosten – offline  online

Informieren und Nachfassen von 1.000 Interessenten:

➢Offline per Brief ca. 1.000,- €  - 2.000,- € / Aktion

➢Offline per Telefon ca. 3.000,- € - 4.000,- € / Aktion

➢Online (per eMail): einen Mausklick
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Erfolgreiche Landingpage

• alle wichtigen Infos auf den 1. Blick ohne das der Besucher scrollen muss –
incl. Handlungsaufforderung
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E-Mail-Marketing-System
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Worldsoft Business Suite - WBS

• Starten Sie mit der kostenlosen „FREE-Version“ mit Platz für 
1000 Adressen

• oder mit einem kostenlosen 60 Tage Test gesamten WBS 
(limitiert auf 10 Adressen, 10 Artikel, 10 Affiliates)

• Freischaltung unter www.top.worldsoft-wbs.info

http://www.top.worldsoft-wbs.info/


Aufbau einer Liste

Worldsoft Business Suite - WBS


